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Résumeé exécutif

XIUM est une application universelle congue pour révolutionner la gestion des documents du
quotidien. Tickets de caisse, factures, garanties, abonnements ou justificatifs administratifs : tout est
automatiquement récupéré, classé et sécuriseé, sans effort pour I'utilisateur.

Aujourd’hui, des millions de personnes perdent chaque année du temps et de I'argent a cause de
documents égarés ou introuvables. Les enseignes, de leur cété, dépensent des millions en
impressions, en stockage et en gestion de litiges. Le constat est clair : le systéme actuel est
inefficace, colteux et dépassé.

XIUM apporte une solution simple et puissante. Grace a I'intelligence artificielle, I'application

capture automatiquement les documents depuis plusieurs canaux (emails, numéros de téléphone,
cartes bancaires, cartes de fidélité). Une fois intégrés, ils sont triés par catégorie, organisés par date
et accessibles en quelques secondes. La blockchain garantit leur authenticité et leur immuabilite,
offrant une sécurité totale.

L'expérience est pensée pour l'utilisateur : une interface fluide, futuriste et intuitive, centrée sur un
cube interactif qui révéle 'ensemble des enseignes partenaires. Derriere cette simplicité se cache
une infrastructure robuste, capable de supporter une adoption massive et de s’étendre rapidement a
l'international.

Le token XIUM occupe une place centrale dans cet écosystéme. |l sert a recompenser les
utilisateurs, a renforcer la gouvernance et a préparer les futurs cas d’usage de paiement. La prévente
de ce token ouvre I'opportunité unique de participer dés aujourd’hui a un projet concret, utile et
porteur d’'un potentiel mondial.

XIUM combine simplicité d’'usage, avancée technologique et vision stratégique. C’est plus qu’'une
application : c’est un nouveau standard pour la gestion des documents et une porte d’entrée vers une
adoption de masse de la blockchain.
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Probleme du marché

La gestion des documents du quotidien — regus, factures, garanties, abonnements ou justificatifs
administratifs — est un probléme universel et encore largement sous-estimé. Chaque jour, des
millions de consommateurs et d’entreprises perdent du temps, de I'argent et de la sérénité a cause
de systémes archaiques et inefficaces.

Pour les consommateurs

* Les tickets de caisse en papier se détériorent rapidement, s’effacent ou sont simplement
égarés. Résultat : impossibilité de faire valoir une garantie ou de justifier une dépense.

* Les factures et abonnements s’accumulent dans les boites mail, souvent introuvables au
moment ou I'on en a besoin.

» Les démarches administratives imposent encore de retrouver et de transmettre des
justificatifs précis, ce qui génére stress et perte de temps.

En pratique, chaque consommateur perd en moyenne plusieurs heures par an a rechercher des
documents égarés, et peut perdre des centaines d’euros lorsqu’une garantie ou un droit n'est pas
exerce faute de preuve.

Pour les enseignes

* Le colt de I'impression de millions de tickets papier est colossal.

* Les grandes enseignes dépensent chaque année des millions d’euros en impression, en
gestion et en stockage de documents.

« A cela s’ajoutent les litiges clients : un produit sans ticket = une réclamation difficile, des
remboursements bloqués, une insatisfaction croissante.

* Le stockage administratif (factures, justificatifs, duplicatas) alourdit la gestion et mobilise
des ressources considérables.

Autrement dit, les enseignes dépensent massivement dans un systéme qui ne satisfait ni leurs
clients, ni leur propre rentabilité.



Un systeme dépassé

Le monde évolue vers le tout-digital : paiements sans contact, cartes dématérialisées, banques en
ligne, e-administration. Pourtant, la gestion des documents d’achat et administratifs reste figée dans
un modele papier ou désordonné.

* Le ticket de caisse papier a plus de 100 ans, mais il est encore la norme.

* Les solutions “dématérialisées” actuelles (factures par email, coffres-forts numériques) sont
fragmentées, difficiles a utiliser, et n’offrent aucune garantie de tragabilité ou de sécurité.

* Certaines enseignes proposent déja des solutions via leurs propres applications, mais elles ne
font que renforcer la fragmentation : un consommateur doit multiplier les comptes et les
applis pour gérer ses documents. Rien n’est centralisé, et tout repose encore sur des

démarches manuelles.

» Aucun acteur n’a encore imposé une solution universelle, simple et adoptée a grande échelle.

L’ opportunité

Ce marché représente des millions d’utilisateurs potentiels et des milliards d’euros d’économies
cumulées.

» Coté consommateurs : un besoin urgent de simplicité, de fiabilité et de sécurité.

» C6té enseignes : une demande croissante d’efficacité, de réduction des colts et
d’amélioration de I'expérience client.

» Co6té institutions : une pression accrue pour moderniser et digitaliser les échanges documentaires.

Le constat est clair : le systéme actuel est inefficace, colteux et frustrant. Il appelle une solution
nouvelle, universelle et moderne.



Solution XIUM

Une application universelle et intuitive

XIUM est congu comme une application universelle, capable de centraliser automatiquement
tous les documents importants du quotidien : regus, factures, garanties, abonnements,
justificatifs administratifs.

Contrairement aux solutions fragmentées actuelles, XIUM ne dépend pas d’une enseigne
ou d'un secteur : c’est un hub unique et universel, qui fonctionne pour n'importe quelle enseigne
ou service, partout dans le monde.

L'interface est simple et futuriste. L'utilisateur accéde a un cube interactif en lévitation, symbole de

I'écosystéeme XIUM. En un clic, ce cube révele ses documents organisés, classés et sécurisés, ainsi que
I'accés aux enseignes partenaires.

Intelligence artificielle : capture et tri automatique

La force de XIUM réside dans son intelligence artificielle embarquée

* Récupération automatique : I'lA identifie et capture les documents depuis plusieurs canaux (emails,
SMS, numéros de téléphone, cartes bancaires, cartes de fidélité).

* |IOrganisation intelligente : chaque document est trié par catégorie (tickets, factures, abonnements,
garanties, documents administratifs), classé par date et enrichi de métadonnées (montant, enseigne,
durée de garantie, etc.).

* Alertes utiles : XIUM peut prévenir un utilisateur de la fin d’'une garantie, d’'un abonnement a
renouveler ou d’'un document a présenter pour une démarche.

L'utilisateur n’a plus besoin de scanner, stocker manuellement ou chercher parmi des centaines de mails :
tout est fait automatiquement.



Blockchain : preuve d’authenticité et immuabilité

Pour garantir la valeur Iégale et la sécurité des documents, XIUM s’appuie sur la blockchain.

* Authenticité : chaque document intégré est horodaté et enregistré sur la blockchain, prouvant son
origine et empéchant toute falsification.

* Immuabilité : une fois stocké, un document ne peut pas étre modifié ni effacé.
* Tracgabilité : toutes les étapes (émission, réception, archivage) sont transparentes et vérifiables.
Cela transforme un simple regu numérique en une preuve infalsifiable, reconnue et exploitable

dansn’importe quel contexte.

Sécurité : protection maximale des données

La sécurité est au coeur de XIUM.

+ Chiffrement de bout en bout (AES-256) : tous les documents sont chiffrés avant méme d’étre
stockes.

* Double authentification (2FA) : 'accés au compte utilisateur nécessite une vérification renforcée.

* Serveurs sécurisés et conformes RGPD : les données sont hébergées dans des environnements
certifiés.

» Souveraineté utilisateur : chaque utilisateur reste le seul propriétaire de ses données. XIUM ne
revend ni ne partage les informations.

Avec XIUM, la dématérialisation n’est pas seulement pratique : elle est aussi ultra-sécurisée.



Exemple utilisateur : un parcours simple et fluide

1. Sophie effectue un achat dans un magasin.
2. Son recu est automatiquement capturé par XIUM via sa carte bancaire.

3. Quelques secondes plus tard, le recu apparait dans son application, déja classé dans la catégorie
“achats — électroménager”.

4. Trois mois plus tard, son appareil tombe en panne. Sophie retrouve instantanément le regu et la
garantie dans XIUM.

5. En quelques clics, elle peut prouver son achat et obtenir un échange sans discussion.

Résultat : plus de perte de temps, plus de litige, plus de stress.

Une expérience pensée pour ’'adoption massive

L'innovation de XIUM ne repose pas seulement sur la technologie, mais sur son universalité
et sa simplicité d’'usage.

* Universelle : fonctionne avec toutes les enseignes, sans exception.
» Automatique : aucune action manuelle n’est requise, tout se fait en arriére-plan.

» Accessible : I'application est gratuite pour les utilisateurs, favorisant une adoption massive.



Architecture technique

XIUM repose sur une architecture pensée pour étre robuste, évolutive et universelle. L'objectif est
d’assurer une expérience fluide pour les utilisateurs, tout en garantissant sécurité, performance
et compatibilité avec les systemes des enseignes partenaires.

L'infrastructure XIUM s’articule autour de trois piliers : 'application mobile/web, les API intelligentes
et la blockchain.

Application XIUM

L’application constitue le point de contact principal avec les utilisateurs.

* Interface intuitive : centrée sur le cube interactif, elle permet d’accéder instantanément a
tous les documents.

* Multi-supports : disponible sur iOS, Android et en version web, pour une accessibilité totale.

» Automatisation compléte : aucune saisie manuelle n’est nécessaire, les documents
apparaissent directement dans I'espace personnel de I'utilisateur.

* Organisation intelligente : tri automatique par catégories (achats, garanties, abonnements, documents
administratifs, etc.) et classement chronologique.

L'application est congue pour étre adoptée par le plus grand nombre, sans compétences
techniques. Contrairement a beaucoup d’applications actuelles, souvent complexes et surchargées
de fonctions inutiles, XIUM mise sur une expérience ultra-intuitive et immersive. Tout est pensé pour
que méme une personne peu familiere avec la technologie trouve ses documents en quelques
secondes, sans effort.

APl intelligentes

Les API sont le moteur invisible qui connecte XIUM aux enseignes et aux différents canaux de collecte.

» Récupération multi-canal : connexion avec emails, SMS, cartes bancaires, cartes de fidélité
et, a terme, APIs d’enseignes partenaires.

* Interopérabilité : les API sont congues pour dialoguer avec les systémes existants des enseignes,
sans nécessiter de changements lourds de leur coté.

« Scalabilité : I'infrastructure permet de gérer des millions de transactions/documents par jour,
avec une montée en charge progressive selon I'adoption.

* Intelligence embarquée : les API integrent déja un module d’'lA qui analyse et normalise les
documents avant leur enregistrement.

Les API font de XIUM une solution universelle et adaptable, capable de s’intégrer a tout écosysteme
sans complexité technique.



Blockchain

La blockchain est le socle de confiance de XIUM.

« Authentification et horodatage : chaque document est scellé par un enregistrement blockchain
qui prouve son origine et sa date.

* Immuabilité : une fois inscrit, le document ne peut plus étre modifié ni falsifié.

» Transparence vérifiable : toute tentative de suppression ou d’altération est impossible,
garantissant la valeur légale et probante du document.

» Hybridation : XIUM utilise une architecture hybride combinant stockage sécurisé dans le
cloud et ancrage blockchain, pour allier performance et tragabilité.

La blockchain n’est pas un gadget dans XIUM, mais une brique fondamentale qui transforme
chaque document en preuve numérique incontestable.

Sécurité et conformité

La sécurité est intégrée a tous les niveaux de I'architecture.

« Chiffrement AES-256 pour le stockage et la transmission.

* Authentification a deux facteurs pour I'accés des utilisateurs.

 Serveurs conformes RGPD et localisés dans des environnements certifiés.

* Propriété des données : I'utilisateur reste 'unique détenteur de ses documents.

Protection intellectuelle

XIUM ne se limite pas a une avancée technologique : le projet bénéficie également d’'une
protection juridique solide.

* Le systeme a été dépose et protégé a I'INPI (Institut National de la Propriété Industrielle, France).

* Une extension internationale est prévue afin d’empécher toute reproduction ou copie du
concept par des concurrents.

* Cette protection légale renforce la crédibilité et la pérennité du projet, en garantissant que
innovation XIUM reste unique et exploitée uniquement par son écosysteme officiel.

Grace a ce brevet, XIUM combine non seulement une base technologique robuste, mais aussi
une sécurité juridique, rare dans l'univers crypto et blockchain.



Token XIUM - Utilité

Le token XIUM est la clé de volte de I'écosysteme. Il ne s’agit pas seulement d’'un actif numérique,
mais d'un outil fonctionnel qui alimente I'application, soutient son développement et récompense
son adoption.

Contrairement a de nombreux projets ou le jeton n’a qu’une fonction spéculative, le token XIUM
possede plusieurs utilités concrétes et complémentaires.

Récompenses pour les utilisateurs

L'objectif de XIUM est d’encourager une adoption massive et durable.

» Chaque utilisateur qui utilise I'application pour stocker et organiser ses documents peut recevoir des
récompenses en tokens XIUM.

* Plus l'utilisateur est actif (nombre de documents intégreés, interactions avec les enseignes
partenaires), plus il bénéficie d’avantages.

» Ces recompenses créent un cercle vertueux : plus il y a d’utilisateurs, plus I'écosystéme se
développe, et plus le token prend de la valeur.

Exemple : Sophie stocke automatiquement ses factures et garanties via I'application. En

contrepartie de cette activité, elle recoit des tokens XIUM, qu’elle peut conserver ou utiliser
au sein de I'écosystéme.

Gouvernance et implication communautaire

XIUM est pensé comme un projet évolutif et participatif.
* Les détenteurs de tokens peuvent participer a certaines décisions clés de I'écosysteme.

* Cela inclut, a terme, la possibilité de voter sur les évolutions de fonctionnalités, la priorisation
de nouvelles intégrations ou encore l'allocation de certaines ressources communautaires.

 La gouvernance par le token permet de construire un projet transparent et collaboratif, ou la
communauté a un réle actif dans son développement.

Exemple : la communauté XIUM pourrait voter sur I'ajout d’'une nouvelle fonctionnalité, comme
la gestion de documents médicaux ou administratifs spécifiques.



Outils de paiement futur

Le XIUM est également pensé pour évoluer vers un outil de paiement et d’échange

* Les tokens pourront étre utilisés dans le cadre d’offres premium (fonctionnalités avancées,
stockage supplémentaire).

* Les enseignes partenaires pourront, a terme, accepter le token XIUM comme moyen de
réglement partiel ou comme systéme de cashback.

* Cette utilité future ancre encore plus le XIUM dans la vie réelle, en le reliant directement aux
usages du quotidien.

Exemple : un utilisateur pourrait obtenir un remboursement partiel en XIUM sur un achat chez une
enseigne partenaire, transformant chaque dépense en opportunité de valeur ajoutée.

Cas pratiques et valeur ajoutée

Le XIUM n’est pas un concept théorique, mais un jeton congu pour des usages concrets :
» Stockage de documents — chaque interaction avec I'application alimente I'écosysteme.
» Récompenses utilisateurs — incitations a I'utilisation et fidélisation.

» Gouvernance — implication directe de la communauté.

» Paiements et cashback futur — intégration dans I'économie réelle.

Ces cas pratiques montrent que le XIUM est un token utile aujourd’hui (récompenses, gouvernance)
et prometteur demain (paiement, cashback).
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Tokenomics & Allocation

Le token XIUM repose sur une supply fixe et transparente de 10 000 000 000 tokens, déployés sur la
Binance Smart Chain (BSC). Ce choix garantit a la fois la sécurité, la rapidité et des frais de
transaction réduits, tout en s’appuyant sur une blockchain reconnue mondialement.

Des le lancement, le prix de la prévente est fixé a 0,008 $ par token, offrant aux premiers
investisseurs une opportunité d’entree privilégiée avant les listings publics.

La repartition des tokens a été pensée avec soin afin d’équilibrer les besoins immeédiats
(développement, prévente, liquidité) et lesambitions a long terme (partenariats, communauté,
vision mondiale).

» Développement technique (30 %) : pour financer la création continue de I'application, renforcer
la securité des smart contracts et soutenir I'innovation a long terme.

» Marketing et adoption (20 %) : pour donner une visibilité mondiale a XIUM et intégrer le
programme de parrainage, moteur viral de la prévente.

* Liquidité DEX (12 %) : pour assurer des échanges stables, limiter la volatilité et sécuriser la
cotation du token dés sa mise en marché.

» Prévente publique (10 %) : pour lever les fonds nécessaires au lancement et permettre aux
investisseurs de rejoindre XIUM dés ses débuts.

* Partenariats stratégiques (10 %) : pour sceller des accords solides avec des enseignes et
accelérer I'adoption réelle de la solution.

« Equipe et fondateur (10 %) : réservés pour valoriser le travail et fidéliser I'équipe, avec un
meécanisme de vesting qui empéche toute vente rapide.

* Réserve opérationnelle et maintenance (5 %) : pour maintenir la résilience de I'écosystéme
face aux imprévus.

* Réserve communautaire, incitations & parrainage (3 %) : pour récompenser la communauté
via concours, airdrops et initiatives participatives.



Un vesting transparent pour une croissance saine

Chez XIUM, la confiance se construit par la transparence. Pour garantir la stabilité du projet, éviter
toute vente précipitée et sécuriser la valeur du token dans le temps, un vesting clair et structuré est
mis en place.

Tous les acheteurs publics — que ce soit en prévente ou aprés — regoivent leurs tokens
immédiatement, sans blocage ni restriction. Le vesting s’applique uniquement a I'équipe, aux
partenaires et aux réserves internes. Ce mécanisme empéche toute vente massive et
soudaine qui pourrait déstabiliser le prix du token.

Ce systeme protége les investisseurs, consolide la crédibilité du projet et assure une croissance
durable et maitrisée.

Une allocation pensée pour durer

La tokenomics de XIUM n’est pas une simple répartition de chiffres : c’est une stratégie globale
qui combine sécurité, transparence et ambition. Chaque pourcentage répond a une logique claire
: financer la technologie, soutenir 'adoption, protéger la stabilité du marché et valoriser la communauté.

Avec cette approche, XIUM ne se limite pas a émettre un jeton : il batit une base solide pour
devenir un acteur incontournable dans la gestion numérique des documents et dans I'écosystéme
blockchain mondial.
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Préevente & Programme de Parrainage

La prévente du token XIUM est une étape clé pour poser les bases de I'écosystéme et offrir

aux premiers investisseurs une opportunite privilegiée. Elle s’accompagne d’un programme de
parrainage puissant et illimité, congu pour maximiser les avantages des participants et stimuler la
viralité du projet.

Modalités de la prévente

* Durée : jusqu’a I'écoulement complet de I'allocation prévue (durée indicative initiale de 4 mois).

* Objectif de levée : 8 millions de dollars.

* Prix de départ : 0,008 $ par XIUM, fixé pour étre accessible a tous, des petits investisseurs
aux institutionnels.

* Acces : via le site officiel xium.io, connecté directement au smart contract vérifié.

La prévente est congue pour étre simple, sécurisée et transparente.

Programme de parrainage (10 %/ 10 %)

XIUM met en place un systéme de parrainage unique dans I'écosystéme crypto :
* Le filleul ('acheteur) regoit +10 % de tokens XIUM en bonus.
* Le parrain recoit également +10 % de tokens XIUM, calculés sur le montant achete.

Les bonus sont illimités en nombre de parrainages, mais plafonnés dans leur allocation : un
maximum de 20 millions de tokens est réservé au programme.

Le parrainage est strictement limité a la période de prévente. Une fois la prévente terminée, le
systéme prend fin définitivement et ne s’applique plus aux achats ultérieurs.



Exemple concret

Un utilisateur investit 100 € dans la prévente.

Il recoit ses tokens XIUM équivalents a 100 €.
En plus : +10 € en XIUM pour lui (bonus filleul).
Et +10 € en XIUM pour le parrain.

Dans le cas d’un investissement de 1000 €, cela représenterait +100 € en XIUM pour I'acheteur
et +100 € en XIUM pour le parrain.

Conclusion

La prévente de XIUM offre bien plus qu’une opportunité d’'investissement classique :
* Des conditions accessibles et transparentes.
» Un programme de parrainage attractif, limité dans le temps et équitable.

» Une stratégie qui recompense autant les petits contributeurs que les gros investisseurs, tout en
protégeant la stabilité du projet.

Avec ce modele, la prévente devient un accélérateur viral, propulsant XIUM vers une adoption
massive dés ses premiers jours, tout en conservant une image sérieuse et maitrisée.



Roadmap stratégique

La roadmap de XIUM définit les étapes clés du projet, de la protection intellectuelle jusqu’a
I'expansion internationale. Elle traduit une vision claire, progressive et réaliste, congue pour
rassurer les investisseurs et démontrer la solidité de la stratégie.

Phase Fondations

» Dépdbt du brevet auprés de I'INPI pour protéger I'innovation XIUM.

« Définition de la vision et rédaction du livre blanc.

» Développement du smart contract et mise en place de la supply fixe (10 milliards de XIUM).

* Lancement du site officiel xium.io et préparation de la prévente.

Objectif : securiser le projet et poser des bases techniques, légales et stratégiques solides.

Phase Prévente & Communauteé

« Lancement officiel de la prévente publique du token XIUM.

» Mise en place du programme de parrainage (+10 % filleul / +10 % parrain).
» Déploiement des réseaux sociaux, communication et branding.

» Construction d’'une communaute active et internationale autour du projet.

Objectif : prouver l'utilité concrete de XIUM et amorcer son adoption par les utilisateurs
et les enseignes.

Phase Application & Partenariats

* Développement et lancement de I'application XIUM (Web, iOS, Android).).

* Intégration des modules IA, OCR et blockchain pour la capture et la sécurisation automatique

des documents.
+ Signature des premiers partenariats stratégiques avec des enseignes pilotes.

« Tests en conditions réelles pour valider I'adoption et la simplicité d’utilisation.
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Objectif : Prouver I'utilité concrete de XIUM et initier son adoption par les utilisateurs et les enseignes.



Phase Expansion internationale

* Référencement sur les principales plateformes crypto (CoinMarketCap, CoinGecko, DEX
et CEX majeurs).

* Déploiement a l'international (Europe, Amérique du Nord, MENA, Asie).

« Elargissement des cas d’usage : paiements en XIUM, cashback, gestion élargie des documents
(santé, immobilier, administratif).

* Intégration progressive des nouvelles technologies : IA avancée, interfaces immersives, métavers.

Objectif : faire de XIUM une référence mondiale dans la gestion et la sécurisation des
documents numeériques.



Sécurité & Transparence

La sécurité et la transparence sont au cceur de ’ADN de XIUM. Dans un écosystéme crypto
souvent marqué par des projets opaques ou risqués, XIUM adopte une approche radicalement
différente : donner aux investisseurs et aux utilisateurs des garanties solides et vérifiables.

Contrats audités et vérifiés

* Les smart contracts XIUM (token et prévente) sont déployés et vérifiés sur BscScan, ce qui
permet a chacun de consulter le code et de confirmer qu’il correspond bien au contrat actif.

* Des audits indépendants seront réalisés afin de valider la sécurité du code et 'absence de
vulnérabilités.

Objectif : garantir que le projet repose sur une base technique fiable et transparente.

Aucun backdoor ni mint caché

* La supply est fixe et immuable : aucun nouveau token ne peut étre créé apres le déploiement.

» Aucune fonction secréte ni backdoor ne permet de modifier les soldes ou de manipuler
artificiellement le marché.

* Le seul contrdle restant au propriétaire est lié aux parametres nécessaires au lancement
(activation du trading, ajustement temporaire des taxes), sans impact sur la sécurité des investisseurs.

Objectif : prouver que XIUM est un projet construit pour durer, sans mécanismes cachés ni
risques de manipulation.

Gouvernance et communication transparente

* Les décisions stratégiques (allocations, partenariats, évolutions de I'application) sont partagées
de facon claire avec la communauté.

» La roadmap et les mises a jour d’avancement sont accessibles publiquement.

» L’équipe s’engage a fournir des canaux de communication officiels (site, réseaux sociaux,
Telegram) pour que chacun puisse suivre en temps réel I'évolution du projet.

Objectif : instaurer un climat de confiance durable, ou la communauté est partie prenante du
succes de XIUM.



Partenariats & Vision Long Terme

Le succes d’'un projet technologique repose sur deux piliers : la création de valeur immédiate

et une vision durable. XIUM s’inscrit dans cette logique en ciblant des partenariats stratégiques avec
des enseignes majeures et en construisant une vision d’avenir capable de transformer la maniére dont
les documents numériques sont gérés a I'échelle mondiale.

Enseignes ciblées

XIUM vise en priorité des acteurs clés du retail et du e-commerce :

« Carrefour : distribution alimentaire et services.

* Fnac-Darty : électronique et équipements domestiques.

* Decathlon : sport et loisirs.

* Amazon et Zalando : e-commerce international.

Ces enseignes générent des millions de transactions par jour, chacune accompagnée de regus,
factures ou garanties. L'intégration de XIUM dans leurs systémes permettrait :

+ une réduction des codts liés a la gestion des documents papier et numériques,

* une fidélisation accrue des clients via une expérience centralisée et fluide,

* une transition écologique, en réduisant le gaspillage lié aux impressions et au stockage traditionnel.
Ces exemples illustrent quelques acteurs emblématiques, mais I'ambition de XIUM est bien plus

large : le systéme est congu pour s’intégrer avec des centaines d’enseignes, dans tous les pays et
tous les secteurs, afin de devenir une solution véritablement universelle.



Vision future

La vision de XIUM dépasse la simple gestion des documents. Le projet s’oriente vers un
eécosystéme global intégrant :

* intelligence artificielle avancée : analyse proactive des documents pour offrir des recommandations
personnalisées (ex. rappel de garantie, suivi d’abonnements, optimisations d’achats),

* interopérabilité avec d’autres écosystemes blockchain : renforcer la valeur du token XIUM
comme outil de confiance et de paiement,

* interfaces immersives et métavers : visualiser ses documents, garanties et historiques dans
un univers digital futuriste, accessible en quelques clics ou via des environnements immersifs,

« évolution continue : intégration progressive avec de nouveaux secteurs (santé, immobilier,
assurances, administrations publiques).

L’ambition est claire : faire de XIUM une infrastructure universelle, indispensable pour la gestion
de tous les documents numériques, partout dans le monde.



Conclusion

XIUM n’est pas seulement une innovation technologique, c’est une vision : celle d’'un monde ou
chaque document, chaque regu, chaque garantie est automatiquement sécurisé, centralisé et
accessible en un instant.

Dans un univers numeérique saturé d’applications fragmentées et de solutions partielles, XIUM
propose une approche simple, universelle et durable, soutenue par la blockchain et renforcée par
l'intelligence artificielle.

Ce projet repose sur des bases solides :

* une technologie brevetée et sécurisée,

* un modeéle économique clair et transparent,

* une stratégie d’adoption mondiale, portée par la communauté et les partenariats stratégiques.

Aujourd’hui, vous avez I'opportunité de rejoindre cette révolution dés ses débuts.

XIUM s’inscrit dans une dynamique de long terme : batir un standard universel pour la gestion des
documents numériques.

Le futur appartient a ceux qui anticipent dés aujourd’hui les solutions de demain.



Avertissement sur les risques

L'investissement dans les crypto-actifs comporte des risques importants. Le token XIUM n’est pas
un instrument financier réglementé, mais un actif numérique utilitaire destiné a soutenir I'écosystéme
décrit dans ce livre blanc.

Risques liés aux crypto-actifs

* La valeur du token XIUM peut varier fortement a la hausse comme a la baisse.
* Aucune garantie de liquidité ou de rendement n’est offerte aux investisseurs.

* Les marchés de crypto-actifs sont soumis a une volatilité élevée et a des facteurs externes
indépendants du projet (réglementation, évolution des cours du marché, décisions politiques,
innovations concurrentes).

Nature du document

* Ce livre blanc n’a pas vocation a constituer un prospectus financier au sens de la réglementation
européenne ou internationale.

* Le fournisseur du token est seul responsable du contenu présenté dans ce document.

» Chaque investisseur potentiel doit effectuer ses propres recherches (DYOR — Do Your Own
Research) avant toute décision.

Opportunités et responsabilité individuelle

Investir dans un projet comme XIUM, c’est accepter des risques mais aussi envisager des
opportunités uniques. L’histoire de la blockchain a montré que ceux qui s'impliquent tét dans des
projets solides et visionnaires peuvent parfois transformer leur avenir. Mais il est tout aussi vrai que
certains projets n’atteignent pas leur pleine adoption.

Chez XIUM, nous avons bati un projet structuré, protégé par un brevet, transparent et pensé pour
durer. Tout est réuni pour créer un écosystéme capable de s’imposer a l'international.

La décision finale appartient a chaque investisseur :
* Prendre part dés aujourd’hui a une vision qui peut redéfinir la gestion des documents numériques.
» Ou observer de I'extérieur, au risque de voir passer une opportunité majeure.

En investissant dans les crypto-actifs, vous assumez a la fois le risque et la responsabilité de
vos choix. Avec XIUM, vous découvrez un projet sar, clair et porteur d’avenir, mais la prudence et la
réflexion doivent guider chaque décision.

Le futur appartient a ceux qui savent reconnaitre les projets visionnaires au moment ou ils émergent.



